
COPA zoekt 
Account manager B2B 

(Fulltime M/V) 
 
 
Ben jij voetbalgek en heb je een passie voor accountmanagement? Ben jij initiatiefrijk, communiceer je 
gemakkelijk in Nederlands en Engels, wil jij onderdeel zijn van een enthousiast team en werken met de 
mooiste voetbalproducten? Dan is COPA op zoek naar jou. 
 
Functie omschrijving: 
 
Als accountmanager ben jij verantwoordelijk voor ons hoogwaardige netwerk van wederverkopers. Je bent 
wekelijks in contact met ze omtrent nieuwe producten, marketing, logistiek en meer. Tevens zorg je voor een 
groei in ons netwerk door nieuwe klanten aan ons te binden. Door ons bestaande B2B portal goed in te zetten en 
samen te werken met onze communicatiemanager weet jij een trouw klantenbestand verder uit te breiden. 
 
Functie eisen:  

• Je hebt een positieve/vrolijke instelling en werkt graag in een klein team;  
• Je beschikt over een HBO werk- en denkniveau; 
• Je bent flexibel en initiatiefrijk;  
• Je hebt oog voor detail (hoog kwaliteitsniveau);  
• Je beheerst de Nederlandse en Engelse taal vloeiend in woord en geschrift;  
• Je hebt ervaring in het werken met Office365 en ERP systemen; 

Wij bieden: 

• Een uitdagende functie;  
• Een marktconform salaris;  
• Werken in een klein, enthousiast team;  
• Eigen verantwoordelijkheid en zelfstandigheid.  

 

Spreekt bovenstaande je aan en herken je je in het genoemde profiel dan zien we je reactie inclusief CV graag 
tegemoet. 

COPA 
T.a.v.: Wouter Hagenberg 
Van Coothplein 39 
4811 ND  Breda 
Of per e-mail naar careers@copafootball.com 

Voor meer informatie over COPA: www.copafootball.com 

 


